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(P) PROGRAMA
1.- Introduccidén a la gestion éptima 2.3.1. Sistemas automaticos para
de almacenes. palets.
1.1.- Conceptos basicos en la gestion 2.3.2. Mini load.
de almacenes. 2.3.3. Carruseles horizontales.
1.2.-Funciones realizadas dentro del 2.3.4. Aimacenes verticales
almaceén. automaticos.
1.3.-Relacion del almacén con la 2.4.-Comparativo de los diferentes
estrategia de produccion de la sistemas de almacenamiento.
empresa. Caso practico: Definicion de la
1.4.-Relacion del almacén con otros plantilla del almacén y los costos de
departamentos. operacion.

2.5.-Diseno del almacén y movimientos
de mercancias.

2.5.1. Claves en el diseno fisico del

2.-La organizacion del almacén.

2.1.-Criterios de clasificacion de los
almacenes.

L almacen.
2.1.1. Criterios a tener en cuenta ey ,
en la organizacion del 2.5.2. Criterios para elegir un SGA.
almaceén. 2.5.3. Diseno de procesos, papel

2.1.2. Métodos generales de vs. Radiofrecuencia.

clasificacion de almacenes.

2.1.3. Introduccion al diseno de
almacén.

Caso practico: Estimacion de las
necesidades de almacenamiento en
un almacén, calculo de los
volumenes de carga.

2.2.-Sistemas de almacenamiento
manuales.

2.2.1. Estanterias convencionales
para palets.

2.2.2. Estanterias compactas.

2.2.3. Estanterias de paletizacion
por gravedad.

2.2.4. Estanterias push back.

2.2.5. Convencionales sobre base
movil.

2.2.6. Cantiléver para cargas largas.

2.2.7. Manuales para cargas ligeras.

2.2.8. Dinamicas para cajas.

Caso practico: Diserio del layout
de un almacen.

2.3.-Sistemas de almacenamiento
automaticos.

Caso practico: Amortizacion de la
implantacion de un Sistema de
Gestion de Almacen.

3.-Introduccion a la preparacion de
pedidos.

3.1.-Conceptos basicos sobre la

preparacion de pedidos.
3.1.1. Introduccion a la preparacion
de pedidos.

3.1.2. Concepto de “Pedido
Perfecto”.

3.2.-Criterios de clasificacion de los

sistemas de preparacion.

3.2.1. Segun el desplazamiento del
operario.

3.2.2. Segun la organizacion del
picking.

3.2.3. Segun las zonas de picking.

3.2.4. Segun la altura de
preparacion.

3.2.5. Valoracion del riesgo de error.

Caso practico: VValoracion de la

adecuacion de agrupacion de

pedidos en un almacén de picking
convencional.



@ INFORMACION GENERAL

=" Objetivo
Este curso tiene como objetivo mejorar la eficiencia
de la gestion de los almacenes de la empresa. Es
imposible que de un aimacén mal gestionado, con
materiales mal ubicados, equipos de almacén
inadecuados o expediciones incontroladas, se
pueda dar un buen servicio al cliente.
Probablemente los fallos en el servicio provocaran
que el cliente pierda confianza en nuestra empresa.
Dotar a los asistentes de la formacion
imprescindible para poder disefiar un almacén
nuevo o para poder hacer evaluacion de partida
de la situacion los almacenes actuales existentes
en cada empresa, con el objetivo de poder realizar
una reingenieria total de los almacenes y los
procesos que en €l se realizan. Se realiza un analisis
detallado de los flujos de almacenamiento
principales que se generan en los almacenes.
Se complementa con un estudio detallado de la
preparacion de pedidos de manera que en todo
momento se pueda escoger el método mas
adecuado para optimizar los recursos productivos
del almacén, seleccionando las herramientas y
mas adecuadas para cada caso.
Se realizara un anédlisis de los aspectos logisticos
de dichos materiales, tanto desde un punto de
vista de sus atributos de naturaleza y los
condicionantes de manipulacion.

" Dirigido a

v/ Técnicos, mandos intermedios, directivos y
profesionales del area logistica.

v Responsables y técnicos del area de
almacenamiento y preparacion de pedidos.

v/ Responsables y técnicos de areas de
aprovisionamiento y planificacion.

v/ Directores, gerentes y ejecutivos en general que
desean obtener formacion en el area de gestion
de la cadena de suministro.

2" Metodologia

El curso se basa en un formato de 16 horas lectivas
en sesiones de cuatro horas.

En ellas se combinara la exposicion tedrica de los
temas con la realizacion de diferentes casos
practicos de proyectos reales desarrollados por
el equipo consultor, en los que el alumno podra
aplicar de manera practica los temas expuestos
en las sesiones. Entre ellos se realizara el disefio
de un almacén convencional y el analisis de la
adecuacion de la agrupacion de pedidos a la hora
de preparar las mercancias de nuestros clientes.
En ellos se hara uso de herramientas ofimaticas
como la hoja de célculo.

Estos casos practicos permiten validar la aplicacion
en entornos reales y practicos de los conceptos
explicados en el curso, y facilitan a los asistentes
los criterios para poder implantarlos en el futuro
en empresas y situaciones similares.

Ponente

Dna. Nerea Ayala Zabala

e Técnico en Logistica por el Instituto de Transporte
y Comercio ITC

* Diplomada en Empresas y Actividades Turisticas.

e Master Técnico Superior en Prevencion de
Riesgos Laborales.

e Consultora — formadora de JPIsla Asesores y
Consultoria Logistica, S.L.

Fechas
15, 22 y 29 de abiril, y 6 de mayo, miércoles

Horario

Cada sesion tendra una duracion de cuatro horas,
en horario de 4,30 a 8,30 de la tarde, con un total
de 16 horas.

Lugar
Club de Marketing.

Derechos de matricula

Socios: 270 euros.
No socios: 370 euros.

Actividad bonificable por la Fundacion Tripartita.
El Club de Marketing gestiona gratis a los socios
la tramitacion.

Documentacion
LLa documentacion que se entregara a los asistentes
vendra incluida en los derechos de matricula.

Inscripciones

A través de la web (haz clic 8@, con al menos
dos dias de antelacion.

Para informacion: Tfno. 948 290155

Bonificaciones de la Fundacion Tripartita
Los socios pueden solicitar la tramitacion gratuita de
las bonificaciones, indicandolo en la inscripcion a
través de la web.
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